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Plan Curricular 2024. Lineas teméticas:
Ingenlerla Comercial. o Ecoortis

o Administracién y Negocios.
Contabilidad y Finanzas.

Modalidad: Online. « Mateméricas.
Jornada: Diurna y vespertina. Tecnologia.
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Técnico de Nivel Superior en Administracion de Empresas.

Requisitos para la obtencioén del Titulo Técnico de Nivel Superior en Servicios Sociales:
Aprobacion de todas las asignaciones hasta el 4to semestre.
Aprobacién de Informe de Practica.
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Teoria y Juegos de
Desarrollo de Negocios. Estadisticas para Responsabilidad Social
Talentos. (c2) los Negocios. y Medio Ambiente.
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CERTIFICACION EN VALORACION DE EMPRESAS.
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Licenciado en Ciencias de la
Administracion y Negocios.
Titulo de Ingeniero Comercial.

Requisitos para la obtencién del Grado:

- Aprobacién de todas las asignaturas hasta el
décimo semestre.

- Aprobacién de Examen de defensa de tesina.

- Aprobacién de Practica Profesional.




¢Por qué estudiar en la UMC?

El plan de estudio tiene una duracién de 10 semestres y
contempla una salida intermedia de Técnico de Nivel
Superior en Administracion de Empresas, permitiendo
al estudiante fortalecer su insercion laboral. El Titulo
Profesional al que conduce es Ingeniero Comercial, el
Grado Académico es de Licenciado en Ciencias de la
Administracién y Negocios.
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No Exigimos Online. Complementa
PAES. Trabajo y Estudio.
Aranceles Apoyo Becasy

Justos. Academico. Beneficios.

¢A Quién va Dirigido?
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Dirigido a personas que hayan egresado de la Ensefianza Mediq, sin requisito PAES.

Convalidaciones: Pueden postular quienes hayan cursado asignaturas de un plan de estudio
en otra Institucién de Educacion Superior, y que deseen continuar sus estudios en alguno de los
programas con oferta vigente formativa en la UMC. Mayor informacion en:

https:/ /[www.umcervantes.cl/admision-extraordinaria/

¢Qué significa ser?

Un Ingeniero o Ingeniera Comercial de la UMC, serd capaz de crear valor para organizaciones
nacionales como extranjeras, mediante la aplicacion de competencias para una adecuada
gestion estratégica y bisqueda continua de oportunidades de mercado y mejoras de procesos.



